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四月的皖西大地，春意正浓。4月14日至15日，跟随“牢

记嘱托开新局 日新江淮往前赶”采访团的脚步，记者深入六安

市裕安区的茶山与车间，见证了一场关于传统“土特产”的华

丽蝶变。

曾经，“中国十大名茶”之一的六安瓜片按克计价，是馈赠佳

品；如今，它化身新式茶饮的“百吨级”原料，成为年轻人手中的

爆款。曾经，皖西白鹅的一根羽毛论斤称卖；如今，它变成了按

克计算的“白黄金”，或是赛场上飞舞的羽毛球，身价倍增。

在这片红色热土上，农业现代化的浪潮正催生着一场深刻

的产业变革。六安市正以“三茶统筹”为指引，以鹅产业链延伸

为突破，用科技赋能、品牌塑造和跨界融合，为传统农业注入了

全新的生命力。 记者 叶俊杰

走进老区看新貌：

皖西“小特产”化身百亿“大产业”

4月 14日，采访团的第一站，来到了位于独山

镇的六安瓜片茶叶互联网中心。这里没有漫山遍

野的采茶人，取而代之的是一块巨大的电子屏幕。

这便是六安瓜片产业的“智慧大脑”。

屏幕上，裕安区、金寨县等核心产区重点茶园

的影像、土壤湿度、气象预警乃至虫情监测数据正

实时跳动。六安瓜片茶产业高质量发展联合会技

术顾问王思虎指着屏幕向记者介绍：“这里相当于

六安瓜片的‘产业大脑’。 2024年我们在几个重点

乡镇试点，今年已推广到全市所有重点茶园。”

王思虎向记者介绍，目前全市核心产区已安装

200多套高质量信息化管理设备，完成8万余亩茶

园的地理测绘，为1055户茶农建立了专属的“茶园

电子证”。通过区块链和物联网技术，每一片叶子

从采摘、炒制到销售，都拥有了独一无二的“电子身

份证”，实现了“以园定产、以产定标、以标定销”。

“消费者扫一扫包装上的二维码，就能知道这

杯茶产自哪块茶园、是谁炒制的，绝对正宗。”王思

虎说，科技不仅守住了品质，更守住了价格。“今年

核心产区已采摘鲜叶2600余斤，好茶价更高，每斤

茶叶产品溢价较往年增加了35%，直接带动了茶农

增收。”

数字赋能 打造茶产业“智慧大脑”

告别“大脑”，记者一行来到安徽省六安瓜片茶

业股份有限公司（徽六公司）。在标准化厂房里，一

边是十二口炒锅依次排开，炒茶工李从英正手持小

笤帚，在200多℃高温的锅中熟练地翻炒着鲜叶。

“3月底我就来了，最好的瓜片还得靠咱这双手。”已

在厂里干了3年的她，每年茶季一个多月就能增收

万余元。

而在另一边，智能化生产流水线正开足马力。

国家级制茶大师、公司技术总监武卫权向记者感

慨：“中高档我们坚持手工，但大宗生产必须靠智能

化。 这条流水线在保证品质的前提下，产能提升

了十倍，高峰期一天能加工近1.5万斤鲜叶。”

更让武卫权兴奋的是茶叶的“新活法”。他拿

起一瓶与酒企合作研发的六安瓜片精酿啤酒，笑着

说：“这既有麦香、酒花香气，还有一股独特的茶香，

年轻人特别爱喝。”

这仅仅是开始。武卫权透露：“今年4月，霸王

茶姬将上市以六安瓜片为原料的新品茶饮。”在此

之前，六安茶已与沪上阿姨、霸王茶姬等知名企业

开展合作，开发出“晴山栖谷”等爆款，上市2天全

国销量超300万杯。

“过去我们的名优茶是按克卖，现在新茶饮的

订单是按吨计。 ”武卫权算了一笔账，“光这一家

新茶饮企业，首批订货量就是5万吨，预计全年是

百吨级。”这种转变，彻底盘活了夏秋茶资源。独山

镇龙井村村民李贤德对此深有体会：“过去只采春

茶，夏秋茶不值钱。现在有了深加工，每亩茶园一

年能多挣4000多元。”

跨界融合 开拓茶饮消费新市场

如果说茶产业是“老树开新花”，那么鹅产业则

是“新枝结硕果”。4月15日，采访团来到有着“皖

西白鹅之乡”美誉的裕安区固镇镇，探寻一根羽毛

的价值跃迁。

走进六安市华伟羽绒制品有限公司的车间，四

五层楼高的分毛机正隆隆作响。雪白的鹅绒在气

流中高高扬起，飘得最高的，便是顶级的90%绒子

含量的“白黄金”。

“过去卖鹅毛论斤称，现在卖羽绒制品按克

算。”公司负责人刘哲抓起一把洁白如雪的鹅绒向

记者展示，“皖西白鹅的朵子大、绒性好，蓬松度能

达到800+以上，是羽绒制品中的极品，目前一公斤

高品质鹅绒价格能超千元。”

依托固镇镇年孵化450万只白鹅的雄厚基础，

华伟羽绒实现了原料本地化率过半。如今，其鹅绒

原料已打入雪中飞、海澜之家等知名品牌供应链，

订单排到了8月份，年产值达4亿元。刘哲的底气，

来自于脚下这片土地的产业积淀。

精分提质 让鹅绒成为“白色黄金”

“中国四成的羽毛球训练用球都产自六安。”在

六安市星辰羽业有限责任公司，负责人潘显平道出

了另一个“隐形冠军”的故事。从最初的球片加工

起步，到2022年创立自有品牌“乐翎”，星辰羽业完

成了从供应商到制造商的跨越。

“一个羽毛球，需要16根刀翎，而一只白鹅只能

提供14根。”潘显平指着生产线说，经过40多道工序

的淬炼，一根根羽毛被赋予了“动感”价值。“这两年

羽毛球运动火爆，给我们带来了巨大机遇。”目前，公

司年产羽毛球200万打，年产值1.1亿元，产品不仅为

川崎、佰盾等国际品牌代工，更出口韩国、马来西亚。

“我们要让更多人知道，皖西白鹅做的羽毛球，

耐打、飞行好，是不二之选！”潘显平对自主品牌的

未来充满信心。

匠心造球 以高品质开拓国际市场

产业的兴盛，最终要落脚到富民强区。在固

镇镇，白鹅产业链已创造超6000个就业岗位，人均

年增收超3万元。这种全产业链的深度延伸，在

六安市胜缘食品有限公司的车间里得到了最直观

的体现。

一走进胜缘食品，一股浓郁的鹅肉香便扑鼻而

来。香辣鹅、竹盐鹅、清汤鹅块……一道道预制菜

正从这里走向千家万户的餐桌。

“我们做的就是将一只鹅‘吃干榨净’。”公司综

合部经理蔚德宽介绍，作为省级农业产业化龙头企

业，胜缘食品与周边200余户养殖大户建立了稳定

的订单关系，年加工皖西白鹅系列产品达3000吨，

销售额近亿元。“我们不仅做传统的腊鹅，还在开发

适应年轻人快捷需求的休闲鹅肉零食，让白鹅产业

的价值链条更长、更稳。”

从一片茶叶到一个百亿产业集群，从一根羽毛

到一个运动器材生产基地，大别山革命老区六安，

正以现代科技重构传统农业，以全产业链思维谋划

乡村振兴，在“日新江淮往前赶”的征程中，奏响一

曲产业兴、百姓富、乡村美的时代强音。

全链开发 做大做强白鹅精深加工

六安瓜片茶叶互联网中心 朱晓桐/摄

徽六公司生产车间内，师傅正在焙茶 叶俊杰/摄

制作羽毛球所需的刀翎正在接受机器分拣 叶俊杰/摄


