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霍山漂流记霍山漂流记 袁传宝袁传宝

上个月，有朋友到安徽霍山游玩，回来后说起

霍山大峡谷漂流，举手投足之间，俱是不虚此行之

情。朋友说，霍山大峡谷漂流，有看点，有意思，且

南京与霍山距离不远，交通发达，三百公里、三个

多小时的路程，值得一去。

上网查阅霍山漂流，好评不少，此处位于安徽

省六安市落儿岭镇境内孔雀河峡谷，漂流全程较

长，行程8公里，落差竟高达160米，九曲婉转，浪

飞流溅，跌宕起伏，惊险刺激。华东地区有口皆碑

的漂流景点较多，而霍山大峡谷漂流独具一格，别

有特色，被称为“华东漂流一绝”。

八月初，台风“竹节草”过境，天晴地朗，方才

出行。从浦口出发，走国道，经合肥，过六安，三百

多公里的路程，在翘首期盼中，目标渐行渐近。

从霍山县城往西南，不到二十公里即达落儿

岭镇孔雀河峡谷上游漂流起点，换上凉鞋，套上手

机防水套，下了池水，来个热身。池中已有众多皮

筏艇，每艇六人，既长且宽，安全系数高。池水荡

漾，澄澈清明。人们戏水玩闹，水枪水舀齐上阵，

相互泼洒，尽情娱乐，认识的不认识的，说着笑着

打闹着。

霍山大峡谷漂流落差处较多，沿途五六十处

的落差，小的一米不到，大的则有三四米，落差处

参差起伏，起承转合，左突右进，前后摇荡。看似

小小的落差，游客无所畏惧，却不知眼前忽有一个

大落差，飞速直下。皮筏艇左冲右突，上摇下晃，

水流跃起，珠花四溅，眼中飞流直下三千尺，耳畔

大珠小珠落玉盘。突如其来的落差，意想不到的

失重，让游客心跳加速，放声尖叫。

霍山大峡谷漂流河道九曲十弯，水清石蓝，两

岸山势险峻，翠竹披峦。每隔一段，便有较宽的水

池，水流平缓。在缓冲区，皮筏艇聚集一处，人们

或休息或谈笑或拍照，或下艇淌到河道两边的服

务区喝水吃食，或在停留艇中欣赏美景。缓冲区

水位并不深，仅及腰部，毫无危险。水很清，虽然

没有柳宗元笔下的小石潭“日光下澈，影布石上”

之态，但水中的细石也“直视无碍”。孩子们戏水、

游泳，水花四溅。

两岸青山连绵起伏，绿树成荫，与清澈的溪水

相映成趣，构成如诗如画的美景。游客吃饱喝足，

养精蓄锐，又登上皮筏艇，一路向下。河道蜿蜒，

弯道较多，一波三折，回环往复。顺着激流勇进，

驾水而下，一路乘风破浪，又是突如其来的跌宕起

伏，又是惊心动魄的叫喊惊叹，振荡河谷。

又到一处缓冲区，远处白云崖峥，青山群立，

树木葳蕤；近处，天梯石栈，村落人家，鸡犬相闻；，

两岸秀木扶疏，满目葱茏，景色怡人。崖壁青苔密

布，野花撒落其间，与流淌的河水交相辉映，织成

一幅锦绣图案，好一幅山清水秀、和乐温馨的世外

桃源之景。游客流连忘返，都希望时间放慢，静静

享受这一宁静美好之境。

我注意到，游客在漂流平缓区，最大的乐趣就

是打水仗。打水仗时，有自相打闹，有一致对外，

有团结协作，有狼狈躲避。水枪水舀水盆齐上阵，

男女老少共努力，认识的不认识的，你来我往，就

像泼水节一样欢快有趣。累了，又让皮筏艇随处

飘荡，任意东西，游客优哉悠哉，悠游自在。漂流

时，惊险刺激，缓冲处，心平气和；跌宕处，九曲回

环，险境后，欢呼雀跃。这样漂漂停停，却也张弛

有度。仔细想想，人生又何尝不是如此：有时看似

山重水复疑无路，峰回路转，却也柳暗花明又一

村。面对险境，挑战自我，方是最佳选择。正所谓

沧海横流，方显英雄本色。

近两个小时的漂流，同行人都意犹未尽。小

朋友仍恋恋不舍，要求再漂一次。家长再三劝

说，答应来年夏天，全家奔赴山水，畅享清凉。孩

子一定要与父母“拉钩”，“一百年不许变”，惹得

我们哈哈大笑。霍山大峡谷漂流，水清景美，刺

激惊险，炎炎夏日的酷热，在漂流的清凉快乐中，

烟消云散。
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晒伏晒伏 晒晒““福福””
魏亮魏亮

伏天到，标志着一年中气温最高且又潮湿、闷热的

时段到了。三伏天的闷热，让世间万物都无不例外的

感受到了。你看，动物也怕热。狗儿趴在荫凉的地方，

伸出舌头散热；鸭儿热的在水中游，不时把嘴伸向水

里；树上的蝉儿发出一阵阵的悦耳的声音，仿佛在说，

热死了！热死了！植物也怕热。植物在太阳暴晒之

下，水气蒸发快，叶子也呈蔫蔫状，提不起精神。

有些人怕热，不喜欢过三伏天。三伏天基本在空

调房内，啃着西瓜冷饮度过的。而我们一家人在三伏

天都有属于这个季节的事儿。

父亲在三伏天喜欢泡凉茶喝，说常喝凉茶有解暑

的作用。他常喝的凉茶主要有枸杞菊花茶，柠檬蜂蜜

茶，以及鱼腥草夏枯草白茅根茶。父亲这些凉茶原材

料，有些是自己采的，并将其晒干，不光今年喝，明年也

可以喝。他不仅自己常喝，还让全家喝，说夏天不要吃

冷饮，冰棒，对胃有影响，只有喝温度适中的凉茶，不但

解渴，还能防暑清火。

母亲在三伏天的喜欢晒物。她先把冬天所需的衣

服被子从柜子里拿出来，放置到楼顶天台上的晾晒绳上

晾晒。母亲告诉我:“经历了五月烂霉天，衣服被子容易

受潮，有异味，所以要清洗，要放在太阳底下晒，这样不

仅晒去了霉味，还有赶走一年霉运的寓意”。我们家里

冬天所需衣物被子，经过三伏天的高温暴晒，不仅仅去

掉了灰尘，晒掉了霉味，使之有了阳光的味道。这些都

是母亲辛勤劳动的结果。

我是一个爱书之人。家中书房大部分书籍来自网

购，少部分是文友作家赠送的本人签名本的书籍。搬过

几次家，唯有这些书，在我心里，是“宝贝”。这些年来，不

曾丢失过一本书。略一估计，书房的书籍不少于五百

本。到了三伏天，我就会把这些书籍一一用干净的布把

书面上的灰尘擦去，再把这些书放至阳台上晒。妻子常

笑言，三伏天，别人晒物，你晒”精神食粮”。晒过的书本，

旧书少了异味，新书少了油墨味。同时都有了阳光的味

道。当你手捧一本书，翻开书页时，你能切切实实感受到

书的清香，这种味道只有热爱阅读的人才能体会到。

妻子是中医爱好者。她认为三伏天是一年中阳气

最盛的。夏练三伏，三伏天晒背是最好祛掉身上的湿

气的。妻子一般选择早上八点左右，她把垫子放在楼

顶天台空旷处，自己趴着，背朝上，任由阳光射在背

上。她一般只晒个半小时。妻子常说，三伏天晒后背，

是阳光疗法，是最便宜的养生方法。如果坚持下来，身

上的寒气会散发掉，手脚冰凉的毛病就没了，而且可以

提高人的身体免疫力，改善睡眠，提振精神。

儿子三伏天喜欢把自己穿的鞋子拿出来晒。经过阳

光的照射，鞋子内的异味消失了，穿在鞋上既干净又舒

适。这样儿子的脚也免受真菌侵犯，真是件有益的事情。

三伏天里，全家人都有自己的事要做，各自的晒，不

仅仅是一种生活方式的呈现，晒掉的不仅仅是水份，湿

气，异味等，更是晒幸福，晒全家人日常生活中的一些温

暖、温馨唯美的画面，这些画面，是三伏天中特有的，也

是一幅幸福美好的生活情景图。
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挣足学费去报名挣足学费去报名 赵柒斤赵柒斤

时光对于一代人的烙印如何，当下人或许无

法清晰地知晓。而回过头来，过往的痕迹却分厘

可见，就像40多年前的暑、寒假期间，帮家里搞完

“双抢”、砍好“柴火”后，我就马不停蹄地做买卖、

砍杂竹出售等，挣足学费去报名。

一公斤猪肉仅卖两元钱的年代，小学的学费

已高达10多元，这些钱对山里农家而言，是一笔数

额不低的支出。读小学二年级时的那个暑假末

端，暑假作业基本做完，一天上午，一小孩背着木

箱走村串巷卖冰棍激发灵感，就把自己挣学费想

法告诉了父母。当晚家庭会议上，父母及哥哥便

帮着分析适合小孩子经商市场前景，经家庭成员

广泛讨论，父亲最后同意我提前计划的两套挣学

费“方案”：走村串巷卖冰棍失败后，就上街摆小人

书摊。

依稀记得，那年立秋后一天早上6点，父亲叫

醒我并塞给我20 元钱，让我去镇上“批发”冰棍。

等我赶到冰棍厂，排在我前面“领”冰棍的已达10

多人，全是妇女和小孩。按规定，我先到一个女财

务人员那儿“挂号”、交10元押金，然后以4分钱一

支的价格买200根冰棍（老客户可以卖完冰棍后交

钱）。冰棍箱是一只表面白漆刷过的木箱子，底层

铺着白色的棉被，“领”到箱子再自觉跑去排队。

一位40多岁的妇女在我的“监督”下，往箱里码冰

棍，一层一层都用棉被隔着……

按父亲传授的方法和先前“市场考察”，背着冰

棍箱就往回走。因一个1200多人散居的村庄，还没

专业“卖冰棍”人。真是“开门大吉”啊！刚走出小

镇，踏上车站背后通往家乡的小路，“卖冰棍的小

孩，拿6根冰棍过来”的喊叫声就从右边的田畈传进

我耳鼓，背着冰棍箱就小跑过去。当我快速地从箱

里拿出6根冰棍递给一个大汉、接过他给的3张一

角纸币时，心里甜丝丝的。顾不上擦把汗，背起冰

棍箱迈开步子就赶路。一路走一路卖，到家时已卖

了50多支冰棍。走2公里多路便赚了5毛钱，增添

了我挣学费的信心。于是，我又马不停蹄地背着冰

棍箱走进家乡的田畈……一直卖到下午1点多钟才

背着剩余的30多根冰棍回家。然而，第一次就体验

了“商场如战场”的残酷，母亲掀开箱盖从里面摸出

一根冰棍时，因箱盖掀的太频繁，加之棉被没压实

包严，冰棍开始化水。结果“便宜”了一家人。就这

样，第一天“做生意”，没挣一分钱。

当天晚上，父母、哥哥继续帮我分析原因、总结

教训，并鼓励我“继续战斗”。以后，我逐渐摸索到

卖冰棍一些“窍门”：掀箱盖、取冰棍速度要快，防热

气乘机遛进“感染”冰棍；门口老乡及父母熟人可赊

账；对已开始化水冰棍降价处理，把损失减少到最

低程度；每天出门都带一块塑料布，以防雷阵雨。

于是，从最初每天仅卖出100多根冰棍发展到后来

平均每天能卖300多根，最多一天竟然卖掉500根、

纯赚5块多钱。“经商”10多天，挣了39元钱……

从小学二年级到高二，助力完成家里“双抢”、

砍柴等大事后，每年暑、寒假临近尾声时，除卖冰

棍、摆书摊外，还就近挖掘桔梗、搂金银花、摘山楂、

打毛栗、砍野竹及巴茅草杆等出售，通过用脑用力

挣足学费，学到人情世故、体验了挣钱的辛苦。

挣学费的经历使我明白，人生之“酷”在于父

母或许可以给你收拾好鼓鼓囊囊恰似百宝箱的背

包，但无法给你详细的地图和精确的指南针，路一

定要靠自己走。


